USA: COME AFFRONTARE
CONTRATTUALMENTE IL
NODO DAZI?

O

propone ai propri associati un incontro di approfondimento sul tema dei
alla luce dell'introduzione di nuove tariffe daziarie
dell'amministrazione Trump.

Verranno analizzate le e delineate possibili da adottare
nei con le controparti americane, sia con riferimento ai rapporti commerciali gia in
essere, che rispetto ai contratti in fase di negoziazione e futuri.

E verosimile, infatti, che, rispetto ai rapporti in essere, 'imposizione dei determinera mancati
pagamenti o ritardi da parte di coloro la cui posizione e stata pregiudicata per l'alterazione del
sinallagma contrattuale; cio comportera l'insorgere di , rispetto

alle quali sara prioritario verificare la possibilita di invocare legittimamente gli istituti giuridici
rilevanti per giustificare l'inadempimento ai sensi della nhormativa statunitense o di quella italiana
di riferimento, nonché le disposizioni di conflicts of law applicabili, valutando possibili

Inoltre, in questo clima d’incertezza, assumera importanza impostare correttamente, sotto |l

profilo giuridico, le per gestire al meglio le possibili ripercussioni
dei nuovi dazi sull’ e sul
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Le iscrizioni sono aperte al seguente
entro e non oltre il prossimo venerdi 11 aprile 2025.

Per informazioni le aziende associate possono rivolgersi
all'ufficio internazionalizzazione

tel. W
7
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